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お問い合わせ
鳥取商工会議所 経営支援二課
「とっとり創業塾」係

駐車場は産業会館駐車場にお停めください。
駐車券をお渡しします。

鳥取商工会議所

P

山口県在住。活動エリアは、中四国・九州。
創業支援の仕事に携わり22年。450人を
超える創業者を創出した実績と、延べ
3,500件以上の創業支援実績を持つ。
マーケティングとコラボレーションの手法
を用いて指導する実践型コンサルタント。
大手電機メーカーのグループ会社で法人
営業に従事したのち、1998年にITベンチャー企業の設立に参画。
2005年に独立し現コンサルティング会社を設立する。第２創業を
目指すアトツギそしてスタートアップ企業への支援を精力的に
行っている。独立行政法人中小企業基盤整備機構中国本部中小企
業アドバイザー（スタートアップ）やJ-Startup WESTサポーター
ズもつとめている。

塾生募集
先
着20名

人気講座につき
お申込はお早めに

〒680-8566 鳥取市本町3丁目201

鳥取産業会館
鳥取商工会議所ビル5F 大会議室

消費税
テキスト代込3,３00円

2024年9月13日（金）まで

申込み方法・詳しいカリキュラムは裏面へ→

→ネットワークビジネス、士業、コンサル目的等でのお申し込みはお断り致します。

※定員になり次第締め切ります

各日9：00～15：30（昼休憩１時間）

創業をお考えの方／創業後間もない方など
どなたでも（会社員・主婦・学生など）

92024年 計5日間
集中講座!!

と
っ
と
り

中村 伸一 氏
なかむら　　　　しんいち

3,500件以上の創業支援実績!

やまぐち総合研究所有限会社
取締役所長講師

講師 中村 伸一 氏 プロフィール

28土 12 土29 日 5土 6日

対 象 締 切

会 場 受講料

日 時

2012年6月14日今日の
Top経営/マーケティング
Podcastで、全国第2位

マーケティング
からプレゼン・

財務まで

起業したい方を
支援するワーク

ショップ型セミ
ナー

創業支援のプロ
から学べる！
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本気で独立したい方
副業からスタートしたい方



tcci-keini@tottori-cci.or.jp0857-32-8005

※必要事項をご記入の上、下記の住所までお送りください。

現在の
ご職業

ご住所

氏　名 年　齢 歳
ふりがな

（日中連絡先）

□ 自宅・携帯電話等：
□ お勤め先：

□ 有　　 □ 無　　　※ 有の場合は、②③へご記入ください

□ 　　　　　年　　　月頃予定 □ 開業済　　　　　年　　　月開業 □ 未定

□ 自宅：
□ お勤め先：

□ 自宅：
□ お勤め先：

TE L

創業に
ついて

① 具体的計画をお持ちですか？

② 計画中の業種は何ですか？

③ 開業のご予定は？

E-mail

本創業塾は、鳥取市の「特定創業支援事業」に位置付けられており、受講要件を満たした方につきましては
会社設立の際の登録免許税の減免や融資保証枠の拡大などの支援を受けることができます。

令和6年度 とっとり創業塾 参加申込書

※本申込書にご記入いただきました個人情報は、商工会議所からの
連絡・名簿作成・追跡調査・情報提供等に利用させていただきます。

テーマ 講座内容・演習

● 創業塾受講生創業体験談
　 株式会社ポチっとメンテナンス/池谷　勇樹　氏
● 経営学の基礎知識を学ぶ
● 創業に向けて『ありたい姿』を描く

事業アイデアの明確化 ● 自分自身の棚卸し
● アイデアの創出方法9：00～15：30

〒680-8566
鳥取市本町3丁目201 鳥取商工会議所 「とっとり創業塾」係 

お問い合せは

▲とっとり創業塾参加申込フォーム

郵送の場合 2024年9月13日（金）まで

お申し込みは 郵送 または 申込みフォーム（QRコード）より
締切

マーケティングから財務まで、起業に必要な全てを学ぶ

講座カリキュラム

2828土

オリエンテーション
経営とは経営

経営

DAY2

● 販売促進の基礎
● 営業活動の基礎
● 行動経済学から消費志向を学ぶ
● 図書館を活用しよう（ミーナ、業種別審査事典の活用）

労働保険の基礎知識 ● 労働保険について
● デジタルツールを知り、オンライン動画でも学ぶ
● オンラインの活用で業務の効率をあげていく
● 統計データをデジタルで活用してみる

9：00～15：30
2929日 人材

育成

デジタルの活用販路
開拓

販路
開拓

事業領域を検討
マーケティングの基礎

DAY3
● 収支計画・資金計画を作成する
● 資金調達方法と審査のポイント

● 商標でのワーク
● ビジネスプランの見直し9：00～15：30

創業時に考える知財の活用販路
開拓

財務 財務の基礎知識Ⅰ
売上予測の作り方

DAY4
● ビジネスモデルを知ろう
● 業務フローを描いて業務効率化も構想する

● なぜ、この事業をするのか？パーパス(志)を描く！
　 プレゼンに向けて、手法を学ぶ

マネジメントについて
9：00～15：30
66

55土

財務の基礎知識Ⅱ

経営
人材育成 事業形態の基本

財務

DAY5 ● ビジネスプランのプレゼンテーション
● 行動計画の策定
● 新たな雇用の形

● 受講者同士で事業連携ワークショップを行うワークショップ9：00～15：30

10/10/

10/10/

10/10/

9/9/

9/9/

1212土

経営
人材育成 ビジネスプラン発表

日

※講義内容は、変更になる場合があります。※各日ともに昼休憩は１時間です。

5日間集中講座

DAY1
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っ
と
り


