事業（創業）計画書
１　経歴
	氏　名
	
	性　別
	
	生年月日
	　　　　年　　月　　日（　　歳）

	住　所
	
	電話番号
	

	経歴（最終学歴・職歴）

	特記事項（前職での経験や実績、保有資格等）


２　事業概要
	· 創業予定時期
	

	· 創業予定場所
	

	· 予定事業の形態
	

	· 業種・事業内容や特徴
	

	· 事業に必要な許認可・届出・資格、免許の有無

	

	· 創業の動機

	

	· 経営理念

	

	· 製品・商品・技術・サービス面の内容　※他社にはない当社オンリーの特徴など

	


３　製造（仕入）・販売
	· 対象顧客

	＜顧客ターゲット＞　
※対象が消費者（B to C）であれば性別、年齢、所得水準、地域を、事業者（B to B）であれば規模、業種、業態、地域などを具体的に記入
＜対象顧客のニーズ＞ 
※ターゲットにしている顧客がどんな事に困っているかやニーズなどを記入。 説得材料としてデータがあればなおよい


	· 販売計画

	＜単価、商品回転の設定＞
※主たる商品やサービスごとの単価の設定　※競合先の状況や地域の特性、売上・利益計画などを総合的に判断し単価設定する
※飲食店の場合は1人あたりの平均単価×席数×回転数などで売上を設定。
※小売やサービスの場合は、1商品、1サービス単価×購入見込数（地域の経済情勢や競合店の状況など総合的な判断を要する）
※販売先のシェア構成やマージン、回収条件なども記入
【1期目】
【2期目】
【3期目】
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　（単位：千円）
主な商品・サービス名
1期目
2期目
3期目
売上合計


	· 仕入（製造）方法

	＜仕入方法＞
※商品や原材料の仕入先、支払条件（支払サイトや支払方法）を記入
＜製造方法＞
※生産・加工の方法や外注先、協力工場、外注先との連携の有無、生産能力など


	· 経費計画

	※事業遂行上必要な経費を想定できる範囲で積み上げします。ある程度根拠のある数字で記入する事


	· 販　路・販売促進

	※販売網は確立されているか。確立してなければどのように販売網を築くかを記入
※店舗、商品、サービスなどの認知度をどのように高めていくかを記入
※ポイントカード、ＤＭ、ＨＰ、広告媒体の販売手段も記入する



４　人員計画（延人数を記入）
	項目
	1期目
	2期目
	3期目
	備考

	役員（事業主含む）
	　　　　　　　人
	　　　　　　　人
	　　　　　　　人
	

	従業員（専従者含む）
	　　　　　　　人
	　　　　　　　人
	　　　　　　　人
	

	パート・アルバイト
	　　　　　　　人
	　　　　　　　人
	　　　　　　　人
	

	合　計
	　　　　　　　人
	　　　　　　　人
	　　　　　　　人
	


５　資金計画
	資金使途
	調達先

	運　転
	
	自己資金
	

	
	
	身内等
	

	
	
	その他
	

	設　備
	
	民間金融機関
	

	
	
	政府系金融機関
	

	合計
	合計


５　収支計画　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　（単位：千円）
	項目
	1期目
	2期目
	3期目
	備考

	①売上高
	
	
	
	

	②仕入（製造原価）
	
	
	
	

	③売上総利益
	
	
	
	

	販　売　管　理　費
	④人件費
	
	
	
	

	
	⑤福利厚生費
	
	
	
	

	
	⑥法定福利費
	
	
	
	

	
	⑦水道光熱費
	
	
	
	

	
	⑧通信費
	
	
	
	

	
	⑨販売促進費
	
	
	
	

	
	⑩地代家賃
	
	
	
	

	
	⑪リース料
	
	
	
	

	
	⑫保険料
	
	
	
	

	
	⑬減価償却費
	
	
	
	

	
	⑭その他経費
	
	
	
	

	⑮販売管理費合計
	
	
	
	

	⑯営業利益
	
	
	
	

	⑰支払利息
	
	
	
	

	⑱経常利益（個人は所得）
	
	
	
	

	⑲キャッシュフロー
（⑬＋⑱）
	
	
	
	


